
 
 

 

 

Ingénieur technico-commercial en CDI (H/F) 

Serge Roger SAS, filiale d’un groupe de services, est le spécialiste de la manutention de produits en vrac et 

réalisation d’ouvrages mécaniques et chaudronnés (élévateurs, convoyeurs, etc.). Serge Roger SAS apporte une 
vision d’ensemble grâce à ses métiers d’ingénierie, de fabrication, montage, transfert et maintenance. Depuis 
1848, la compétence des équipes en place additionnée à la qualité des ouvrages réalisés nous assure une 
reconnaissance sur le territoire national. Pour poursuivre notre développement, nous recrutons un ingénieur 
technico-commercial. 

Rattaché(e) au Directeur commercial, le poste d’ingénieur technico-commercial consiste à assurer la 
prospection et le développement de la clientèle de SERGE ROGER et analyser le besoin de chaque client afin 
de leur proposer les solutions adéquates. 
A ce titre, vos principales missions sont : 
- Développer et gérer un portefeuille clients dans le secteur de la manutention et du stockage de vrac solide. 
- Identifier de nouvelles opportunités commerciales et établir des relations durables avec les clients. 
- Analyser les besoins des clients et proposer des solutions adaptées. 
- Travailler en étroite collaboration avec les équipes techniques pour garantir la satisfaction client. 
- Participer à des salons et événements professionnels pour promouvoir nos produits et services. 
- Visiter les clients et réaliser des prises de côtes 
- Suivre les tendances du marché et la concurrence pour adapter notre offre. 
 
Profil recherché : 
- Diplôme en ingénierie, commerce ou domaine connexe. 
- Expérience réussie en tant qu'ingénieur commercial ou dans un poste similaire, idéalement dans le secteur 
de la manutention ou du stockage de vrac. 
- Excellentes compétences en communication et en négociation. 
- Sens de l'écoute et capacité à comprendre les besoins des clients. 
- Autonomie, rigueur et esprit d'équipe. 
- Une maitrise du logiciel Solidworks et / ou Autocad serait appréciée ainsi que des techniques de conception 
assistée (CAO, DAO). 

Nous offrons : 

- Un environnement de travail dynamique et stimulant. 

- Des opportunités de formation et de développement professionnel. 

- Un package salarial attractif avec des primes sur objectifs. 

- Des avantages sociaux compétitifs.  

- Un véhicule, un ordinateur et un téléphone portable professionnel 

- Poste ouvert au télétravail 

Comment postuler : 
Si vous êtes prêt à relever ce défi et à contribuer au succès de notre entreprise, envoyez votre CV et une lettre 
de motivation à contact@serge-roger.fr en précisant "Candidature Ingénieur technico-Commercial" dans 
l'objet. 
 
Rejoignez-nous et participez à l'aventure de SERGE ROGER ! 

 


